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LAMPIRAN 

 

Lampiran 1. 1 Hasil Wawancara Pada PT MNJ Cabang Tegal 

HASIL WAWANCARA DI PT MNJ CABANG TEGAL 

Ditranskripsi oleh TurboScribe.ai.  

Selamat siang, Bapak. Terima kasih telah meluangkan waktu untuk berbincang 

dengan saya hari ini. Sebelumnya saya isin menjelaskan sedikit tentang judul 

proposal saya, yaitu Analisis Bauran Pemasaran atau Marketing Mix dalam 

meningkatkan volume penjualan pada PT MNJ Cabang Tegal. 

 

Disini proposal saya untuk menganalisis elemen-elemen Bauran Pemasaran yang 

diterapkan oleh perusahaan, yaitu ada produk, harga, promosi, dan plans atau tujuh, 

serta bagaimana elemen tersebut berkontribusi dalam meningkatkan volume 

penjualan.  

Pewawancara : Sebelum saya mulai, bisakah Bapak memperkenakan diri dan 

menjelaskan posisi Bapak di PT MNJ Cabang Tegal tersebut?  

Narasumber : Oke, selamat pagi, selamat siang, Mbak Maissindi. Nama saya Dias 

Agasta Eko wibowo. Disini saya sebagai Sales Officer di bawah 

Brands Manager langsung untuk Divisi Penjualan. Kemudian area 

kerja saya mulai dari Purpose, Kabupaten Tegal, Kota Tegal, 

Kabupaten Pemalang, hingga Kabupaten Batang. Sebenarnya saya 

ingin menggali informasi awal terkait strategi pemasaran yang 

diterapkan untuk hanya produk silitol di PT MNJ Tegal. 

Lampiran 1. 2 Dokumentasi Wawancara 

 

  

https://turboscribe.ai/id/?ref=docx_export_upsell
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Lampiran 1. 3 PT Marga Nusantara Jaya Cabang Tegal 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lampiran 1. 4 Daftar Harga Produk Xylitol 

 

Lampiran 1. 5 Kemasan Produk Xylitol 
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Lampiran 1. 6 Kartu Bimbingan Tugas Akhir 

 

 

 

 


