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ABSTRAK 

 

Ikhda Rahma Lisiana, 2025. Analisis Penerapan Sistem Akuntansi Penjualan 

Kredit Pada Toko Sentra Phone Tegal. Program Studi Diploma III Akuntansi. 

Politeknik Harapan Bersama. Pembimbing I: Krisdiyawati, Pembimbing II: Fitri 

Amaliyah 

 

Sistem Akuntansi adalah suatu sistem dalam sebuah organisasi yang 

bertanggung jawab untuk penyiapan Informasi yang diperoleh dari pengumpulan 

dan pengolahan data transaksi yang berguna bagi semua pemakai baik di dalam 

maupun di luar perusahaan. Sistem akuntansi penjualan kredit adalah sistem yang 

diberlakukan oleh perusahaan dalam menjual barang sehingga mampu 

menyediakan informasi mengenai penjualan secara angsuran. Tujuan penelitian ini 

dimaksudkan untuk mengetahui kesesuaian Penerapan Sistem Akuntansi Penjualan 

kredit Pada Toko Sentra Phone Tegal. Teknik data yang digunakan adalah 

observasi, wawancara dan studi pustaka. Teknik Analisis data yang digunakan 

dalam penelitian ini adalah kualitatif. Metode Analisis datanya adalah reduksi data, 

penyajian data dan penarikan data. Hasil dari Penelitian ini Sistem informasi 

akuntansi telah menggunakan sistem komputerisasi sudah menunjukkan cukup 

baik. Hal tersebut dapat terlihat dari laporan penjualan harian, laporan yang 

disajikan sesuai dengan yang ada disistem kasir. Sistem akuntansi pada penjualan 

kredit telah dilaksanakan dengan baik namun masih ditemukan kekurangan dimana 

dalam pencatatan masih menggunakan nota manual dan aplikasi tertentu. 

 

         Kata Kunci: Akuntansi, Penjualan, Kredit. 
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ABSTRACT 

 

Lisiana, Ikhda Rahma. 2025. The Analysis of the Implementation of a Credit 

Sales Accounting System at the Sentra Phone Store in Tegal. Diploma III 

Accounting Study Program,Politeknik Harapan Bersama. Advisor: Krisdiyawati. 

Co Advisor : Fitri Amaliyah. 

An Accounting System is a system within an organization responsible for 

preparing information obtained from the collection and processing of transaction 

data that is useful for all users, both inside and outside the company. A credit sales 

accounting information system is a system implemented by companies when selling 

goods, enabling them to provide information regarding installment sales. The 

purpose of this study was to determine the suitability of the implementation of a 

Sales Accounting Information System at the Sentra Phone Store in Tegal. The data 

collection techniques used were observation, interviews, and literature review. The 

data analysis technique used in this study was qualitative. The data analysis methods 

were data reduction, data presentation, and data retrieval. The results of this study 

indicate that the computerized accounting information system has performed quite 

well. This can be seen from the daily sales report, which is presented in accordance 

with the report in the cashier system. The accounting system for credit sales has 

been implemented effectively, but shortcomings remain, including the continued use 

of manual notes and specific applications for recording. 

 

 

Keywords: Accounting, Sales, credit. 
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