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ABSTRAK

Ayu Nurkhasanah. 2025. Perancangan Dashboard Ms Excel Untuk Memprediksi
Penjualan Pada PT. Asaputex Jaya Sarung Pohon Korma Kota Tegal. Program
Studi Diploma III Akuntansi. Politeknik Harapan Bersama. Pembimbing I: Yeni
Priatna Sari ; Pembimbing II: Ririh Sri Harjanti.

Peramalan penjualan merupakan prediksi terkait penjualan di masa yang
akan datang menggunakan data historis, sehingga nantinya data tersebut dapat
dijadikan sebagai dasar pengambilan keputusan dalam perusahaan. Data historis
digunakan untuk memprediksi penjualan di bulan Januari 2025 hingga Mei 2025,
data dalam penelitian ini merupakan data sekunder yang diperoleh dari PT.
Asaputex Jaya terkait dengan penelitian. Analisis data menggunakan metode
penelitian kuantitatif dengan metode Triple Exponential Smoothing, yang
kemudian nantinya akan dilakukan pengujian akurasi hasil peramalan tersebut
menggunakan metode Mean Absolute Percentage Error (MAPE). Berdasarkan hasil
perhitungan peramalan penjualan dengan metode Triple Exponential Smoothing
menunjukan bahwa nilai peramalan mendekati ketepatan, serta hasil dari pengujian
akurasi peramalan memperoleh dua kategori model peramalan yaitu kategori
kemampuan model peramalan sangat akurat karena tingkat keakuratan peramalan
kurang dari 10% dan memperoleh kategori kemampuan model peramalan baik
karena tingkat keakuratan peramalan termasuk kedalam kategori 10-20%. Dari
hasil tersebut, peneliti dapat melakukan visualisasi dalam bentuk dashboard, yang
bertujuan untuk mempermudah pengguna dalam melihat data secara real-time.
Kesimpulan penerapan peramalan penjualan dalam bentuk dashboard, dapat
membantu perusahaan dalam mengambil keputusan terkait kuantitas produk yang
akan diproduksi secara cepat.

Kata Kunci: Peramalan penjualan, Data Historis, Pengambilan keputusan,
Perhitungan peramalan penjualan, Pengujian akurasi peramalan



ABSTRACT

Nurkhasanah, Ayu. 2025. Design of Ms Excel Dashboard to Predict Sales at PT.
Asaputex Jaya Sarung Pohon Korma Kota Tegal. Accounting Associate Degree
Study Program. Politeknik Harapan Bersama. Advisor: Yeni Priatna Sari; Co-
Advisor: Ririh Sri Harjanti.

Sales forecasting is a prediction of future sales using historical data, so that
later the data can be used as a basis for decision making in the company. Historical
data is used to predict sales in January 2025 to May 2025, the data in this study is
secondary data obtained from PT. Asaputex Jaya related to the research. Data
analysis uses a quantitative research method with the Triple Exponential Smoothing
method, which will then be used to test the accuracy of the forecast results using
the Mean Absolute Percentage Error (MAPE) method. Based on the results of the
sales forecast calculation using the Triple Exponential Smoothing method, it shows
that the forecast value is close to accuracy, and the results of the forecast accuracy
test obtained two categories of forecast models, namely the very accurate forecast
model capability category because the forecast accuracy level is less than 10% and
obtaining a good forecast model capability category because the forecast accuracy
level is included in the 10-20% category. From these results, researchers can
visualize in the form of a dashboard, which aims to make it easier for users to view
data in real-time. The conclusion of the application of sales forecasting in the form
of a dashboard can help companies in making decisions regarding the quantity of
products to be produced quickly.

Keywords: sales forecasting, historical data, decision making, sales forecast
calculation, forecast accuracy testing

X1



DAFTAR ISI

Halaman

HALAMAN JUDUL. ..ot 1
HALAMAN PERSETUJUAN .....ccoiiiiiiiiiii s il
HALAMAN PENGESAHAN......coiiiiii s il
HALAMAN PERNYATAAN ..ottt v
HALAMAN PERNYATAAN PERSETUJUAN PUBLIKASI ........cccooviiiiiiiiens v
HALAMAN MOTTO ..ot s vi
HALAMAN PERSEMBAHAN ......oooiiiiiiiiii e vii
KATA PENGANTAR ..ot viii
ABSTRAK ..o X
ABSTRACT ..o X1
DAFTAR IST ..o xii
DAFTAR TABEL......ooeiiiii e Xiv
DAFTAR GAMBAR ..ottt XV
DAFTAR LAMPIRAN ..ottt XVi
BAB I PENDAHULUAN ..ottt 1
1.1 Latar Belakang Masalah............ccccoviiiiiiiiiiiiiccc e 1
1.2 Perumusan Masalah ... 7
1.3 Tujuan Penelitian........ccoccuviiiiiiiiiie i 7
1.4 Manfaat Penelitian ..........ccoeveiiiiiiiiiiieiie e 7
1.5 Batasan Masalah ...........cocooiiiiiiii 8
1.6 Kerangka BerpiKir........oooooiiiiiiiie e 8
1.7 Sistematika Penulisan ...........cccocoeiiiiiiiiiiiicce e 10
BAB II KAJIAN PUSTAKA ..o 12
2.1 Penjualan........cccoiiiiiie 12
2.2 Pengertian Peramalan..............cccoooiiiiii 14
23 Peramalan Penjualan ...........cccooveiiiiiiiiic e 16
24 Metode Peramalan Penjualan............ccccovviiiiiiiiiiiiiics 19
2.5 Metode Mean Absolute Percentage Error (MAPE).........cccoovviinnnn. 25

Xii



2.6 Dashboard MS EXCEl ...ttt 26

2.7 Penelitian TerdahulU..........cccoooiiiiiiiiii e 36
BAB Il METODE PENELITIAN.......coiiiiiiiiieiie et 38
3.1 Lokasi Penelitian........cccooueeiiiiiiiiiiiciee e e 38
3.2 Waktu Penelitian .........ccoooiiiiiiiiiiiicc e 38
33 JENIS Data ..o 38
3.4 SUMDBET Data......ccuviiiiiiiiiiie e 38
3.5 Metode Pengumpulan Data...........cccooveiiiiiiiiiiiiisiceceeeee 39
3.6 Metode Analisis Data ........cccccuveiiiiiiiiieiii e 42
BAB IV HASIL DAN PEMBAHASAN ..o 46
4.1 Gambaran Umum PT. AsaputeX Jaya........ccocoviiiiiiiiiiiniiicis 46
4.2 Hasil Penelitian .........ccoeoiiiiiiiiiiiie e 48
4.3 Pembahasan.........ccccooiiiiiiiiii 64
5.1 KeSTMPUIAN ..o 81
5.2 SATAN. ... 82
DAFTAR PUSTAKA ...ttt 84
LAMPIRAN ...ttt ettt et nbe et e st e ente e sbeeanbe e beennnaeas 88

Xiii



DAFTAR TABEL

Tabel 2. 1 Penelitian TerdahulU..........coooeiiiiiiiii e 36
Tabel 4. 1 Data Penjualan PT. AsaputeX Jaya .........cccoooveiiiiiiiniinniicieccncen 48
Tabel 4. 2 Hasil FOreCasting........ccuvivviiiiiiiiiiiie i siie st 52
Tabel 4. 3 Initial Trend........coooiiiiiie e 54
Tabel 4. 4 Realisasi Penjualan............cccooviiiiiiiiiii e 59
Tabel 4. 5 Rincian Visual Dashboard...........cccccooviiiiiiiii e 62
Tabel 4. 6 Perbandingan Data Penjualan dengan Data Peramalan........................ 64

Xiv



Gambar 1.
Gambar 1.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.
Gambar 4.

DAFTAR GAMBAR

1 Data Realisasi Penjualan .............cccooveviiiiiiniiiiciecc e 2
2 Kerangka BerpiKir.........ccooiviiiiiiiiiieeceese e 9
1 Hasil Rancangan Dashboard................cc.ccccocvviciiiiiiiniiiinieniiennnn, 67
2 Perancangan Tanggal............ccoovviiiiiiiiiiiic 68
3 Perancangan Produk Terlaris..........cccoceviiiiiiiiiiiiiniciic e 69
4 Perancangan Visualisasi Wilayah Transaksi ..........ccccevvviiiiiieennn. 69
5 Perancangan Visualisasi Daftar Pelanggan ...........cccccocoiiiiiiiinnnnn 70
6 Perancangan Visualisasi Total Penjualan .............cccooeiiiiiiiiinnnnn 70
7 Perancangan Visualisasi Total Pendapatan...........c.cccocvviiiiiinnnnn 71
8 Perancangan Visualisasi Realisasi Penjualan..............ccccoooiiinnnns 72
9 Perancangan Visualisasi Hasil Peramalan..............cccovviiiieniinnnns 72
10 Perancangan Visualisasi Hasil Akurasi Peramalan ........................ 73
L1 TEM@IINE e 74
12 Visualisasi Penjualan Produk ...........ccccoooiiiiiiiiiiicicc 75
13 Visualisasi Wilayah Transaksi.........c.cccorviiiiiiciiieniinecne e, 75
14 Visualisasi Daftar Pelanggan.............ccccovviiiiiiiiiniie e 76
15 Total Penjualan...........ccooveiiiiiiiiiiiiccee e 77
16 Total Pendapatan ...........ccecveiiiiiiiiiieiiccseese e 77
17 Realisasi Penjualan...........cccovviiiiiiiin e 78
18 Hasil FOTECAST......ccviiiiiiiiiiiieiie e 79
19 Nilal MAPE ..o 79

XV



DAFTAR LAMPIRAN

Lampiran 1 Data Penjualan...........cccccooiiiiiiiiiiicicc e 88
Lampiran 2 Pengesahan Data Perusahaan............cc.cccooviiiiiiiie 89
Lampiran 3 FOt0 WawanCara ...........ccceiviiiiiiiieiiiie e 90
Lampiran 4 Hasil WawancCara ..........cccocueiieiiiiiiiciiicc e 91
Lampiran 5 Hasil Produk PT. AsaputeX Jaya........c.ccccvriiiiiiiniienicienecneceeee 92
Lampiran 6 Kartu Bimbingan Tugas AKNIr..........ccccooiiiiiiice 94

Xxvi



