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ABSTRAK 

 
Noor Fitriana Anas.2024. Analisis Perhitungan Peramalan Penjualan Dalam 

Upaya Menentukan Anggaran Penjualan Dan Anggaran Produksi Menggunakan 

Metode Stabilitas Produksi Pada PT Djiem Jaya Makmur. Program Studi Diploma 

III Akuntansi.Politeknik Harapan Bersama. Pembimbing I: Ida Farida, SE, M. 

Si,Ak;Pembimbing II : Aryanto, SE., M.Ak. 

 

Peramalan penjualan adalah proses estimasi jumlah produk yang akan 

terjual dalam periode mendatang berdasarkan data historis dan analisis tren. 

Anggaran penjualan adalah rencana pendapatan yang diharapkan diperoleh dari 

penjualan produk selama periode tertentu, sedangkan anggaran produksi adalah 

rencana jumlah produk yang harus diproduksi untuk memenuhi target penjualan 

dan permintaan pasar, Penelitian ini bertujuan untuk mengidentifikasi peramalan 

penjualan serta menyusun anggaran penjualan dan anggaran produksi di PT Djiem 

Jaya Makmur. Data yang digunakan dalam penelitian ini adalah data sekunder yang 

diperoleh dari laporan penjualan perusahaan dan dianalisis menggunakan metode 

penelitian kuantitatif. Hasil analisis menunjukkan bahwa total peramalan penjualan 

untuk tahun 2024 diperkirakan sebesar 7.737,69 unit. Penyusunan anggaran 

penjualan dilakukan dengan menggunakan metode Trend Moment dan Trend Least 

Square, menghasilkan total anggaran penjualan untuk online store sebesar Rp 

92.880.000 dan untuk offline store sebesar Rp 208.926.000, sehingga total anggaran 

penjualan adalah Rp 301.806.000. Selain itu, rencana anggaran produksi yang 

disusun dengan menggunakan metode kebijakan stabilitas produksi menunjukkan 

total anggaran produksi sebesar 7.737,69 unit, dengan anggaran produksi per 

triwulan sebesar 1.684,42 unit yang dibulatkan menjadi 1.685 unit. Penelitian ini 

memberikan gambaran yang komprehensif tentang peramalan penjualan dan 

perencanaan anggaran yang diperlukan untuk memaksimalkan efisiensi serta 

efektivitas operasional perusahaan di masa depan. disarankan agar perusahaan 

mengevaluasi dan memperbarui metode peramalan dan anggaran yang digunakan 

untuk memastikan akurasi dan relevansi yang terus-menerus, serta 

mempertimbangkan faktor-faktor eksternal yang dapat mempengaruhi permintaan 

pasar. Penerapan teknologi yang lebih canggih dan peningkatan untuk tim 

perencanaan juga dapat membantu dalam meningkatkan kualitas peramalan dan 

perencanaan anggaran. 

 

Kata kunci : Peramalan Penjualan, Anggaran Penjualan, Anggaran Produksi. 

 
. 
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ABSTRACT 

 
Anas, Noor Fitriana 2024. The Analysis of Sales Forecasting Calculation in 

Determining Sales and Production Budgets Using the Production Stability Method 

at PT Djiem Jaya Makmur. Study program : accounting associate degree 

,Politeknik Harapan Bersama. Advisor : Ida Farida, SE, M. Si, Ak; Co-Advisor : 

Aryanto, SE., M.Ak. 

 

Sales forecasting is the process of estimating the quantity of products that 

will be sold in the future based on historical data and trend analysis. Sales 

budgeting is a plan for the revenue expected to be earned from product sales over 

a specific period, while production budgeting is a plan for the amount of products 

that need to be produced to meet sales targets and market demand. This study aims 

to identify sales forecasting as well as to develop sales and production budgets at 

PT Djiem Jaya Makmur. The data used in this research are secondary data 

obtained from the company's sales reports and analyzed using quantitative 

research methods. The analysis results indicate that the total sales forecast for 2024 

is estimated to be 7,737.69 units. The sales budget was prepared using the Trend 

Moment and Trend Least Square methods, resulting in a total sales budget of Rp 

92,880,000 for the online store and Rp 208,926,000 for the offline store, this the 

total sales budget amounts to Rp 301,806,000. Additionally, the production budget 

plan, prepared using the production stability policy method, shows a total 

production budget of 7,737.69 units, with a quarterly production budget of 1,684.42 

units, rounded to 1,685 units. This study provides a comprehensive overview of 

sales forecasting and budgeting necessary to maximize the efficiency and 

effectiveness of the company's operations in the future. It is recommended that the 

company regularly evaluate and update the forecasting and budgeting methods 

used to ensure ongoing accuracy and relevance, and consider external factors that 

may affect market demand. The implementation of more advanced technology and 

improvements for the planning team are also suggested to enhance the quality of 

forecasting and budgeting. 

 

Keywords: Sales Forecasting, Sales Budgeting, Production Budgeting
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