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Abstrak

Peramalan adalah suatu alat atau teknik untuk memprediks atau meramalkan penjualan dimasa
yang akan datang sehingga kita bisa memprediksi persediaan yang akan disediakan agar tidak
kekurangan tetapi tercukupi. Tujuan penélitian ini adalah Untuk mengetahui peramalan penjualan
menggunakan Metode Semi Average dan Least Square Pada Outlet Bumbu Ireng Yu San Cabang
Adiwerna Kabupaten Tegal. Teknik pengumpulan data yang digunakan adalah observas,
wawancara dokumentasi dan studi pustaka. Penelitian ini menggunakan teknik analisis kuantitatif
dengan Metode Semi Average dan Metode Least Square. Hasil Perhitungan dengan menggunakan
Semi Average diperoleh 742 sedangkan menggunakan metode Least Square yaitu 1.024. Dari hasi
perhitungan menggunakan kedua metode tersebut, maka metode yang disarankan kepada
perusahaan dalam membuat peramalan penjualan, sebaiknya menggunakan metode Least Square
karena hasil peramalan penjualan lebih besar dibandingkan metode Semi Average.

Kata Kunci : Peramalan Penjualan, Metode Semi Average, Metode Least Square

SALES FORECASTING ANALYSISUSING THE SEMI AVERAGE METHOD AND
LEAST SQUARE METHOD AT THE OUTLET BUMBU IRENG YU SAN BRANCH
TEGAL REGENCY

Abstract

Forecasting is a tool or technique to predict or forecast salesin the future so that we can predict the
inventory that will be provided so that it is not short but fulfilled. The purpose of this study was to
determine sales forecasting using the Semi Average and Least Square Method at the Outlet Bumbu
Ireng Yu San Cabang Adiwerna, Tegal Regency. Data collection techniquesused in thisreseach were
observation, interview documentation and literature study. This study used quantitative analysis
techniques with the Semi Average Method and the Least Square Method. Calculation results using
the Semi Average obtained 742 while using the Least Square method is 1,024. From the results of
calculations using these two methods, the method suggested to companiesin making salesforecasting,
should use the Least Square method because the sales forecasting results are greater than the Semi
Average method.
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PENDAHULUAN memberikan prediksi sehingga penggunanya
o c i dapat melakukan langkah-langkah efektif yang
Bisnis merupakan suatu akiifitas yangdapat dilakukan selanjutnya. Peramalan

menjual barang (produk) atau jasa keDad%enjualan sangat penting bagi perusahaan
konsumen agar memperoleh keuntungan. Sale*:

o e ) maupun organisasi bisnis pada saat mengambil
satu bISI’\IS. ygng me'njadl favorit masyaraka‘keputus(,jm manajemen, selain it
adalah  bisnis . kuliner, karena denganperamalan juga sebagai dasar dalam
bertambahnya jumlah. masyarakat tentLioenyusunan bisnis pada suatu perusahaan
b.erd.ampa.lk pada semakm banyaknya konsum€s“ehingga dapat meningkatkan efektifitas suatu
bisnis kuliner, mengingat makanan merupaka:;encana bisnis.

E_ebt_jtukh 6}” podkok bagi_mqs;ggrakat. Selaindits Berdasarkan hasil observasi dan
IShis kuliner dianggap Jenis bISNIS yang mudaly, . ancara pada Outlet Bumbu Ireng Yu San

dilakukan, namun bisnis kuliner ini tidak Cabang Adiwerna dapat diketahui bahwa

semudah ya”g dibayangkan, banyak tamangam‘lgkat penjualan dari bulan ke bulan cenderung
yang harus dilakukan untuk mengembangkaladak stabil, di karenakan adanya beberapa

bisnis ini yaitu dengan cara memperbanyalfaktor’ seperti banyak perusahaan pesaing dan

inovasi dan kreativitas untuk bersaing dalankurangnya minat konsumen terhadap menu

industri. Tujuan bisnis yang paling utama Yaltlersehut. Bahan dasar menu yang ada di Outlet

untuk memperoleh keuntungan atau laba, tujuagurnbu lreng Yu San cabang Adiwerna sepeti

bisnis ini .bisa diperoleh Qengqn Caraayam, entok dan telur sudah lazim dikonsumsi
memproduksi produk atau bisa juga jasa Yandien sebagian orang, bahkan hampir ada di
dlbutuhkankoleh konsu'men.. b _ setiap rumah makan dari pinggiran sampai
Um:’ h mEncapal tjuan tersle bUt yalturestoran. Oleh karena itu tak heran jika ada
mekmperole eukntungan atarl: aba hyan%enurunan minat konsumen yang disebabkan
ma glma, ma a' perusanaan , a_ru?(arena bosan dengan menu itu-itu saja.
meningkatkan  penjualannya.  Selain it Selain itu kebutuhan bahan baku sering
perusahaan harus selalu mem_buat rencanq k?{é"i"kendala persediaan stock dikarenakan dari
untuk menentukan target penjualan yang |ng|rr‘5ihak supplier yang tidak mengirimkan sesuai

dicapai di masa yang akan datang. Penentu%ngan pesanan  sehingga dampaknya
target penjualan berarti perusahaan berusa}f‘r?engakibatkan operasional penjualan

untuk meramalkan atau memprediksi penjualafbrhambat karena stok persediaan yang
masa depan dengan memperhatikan kondlﬁ'ikirimkan tidak stabil dan mengakibatkan

kedepan dan kondisi masa lalu. omset penjualan menurun. Maka dari itu Outlet

) Forecastmg.atau peramalan yaitu Sebu_ahBumbu Ireng Yu San Cabang Adiwerna harus
teknik yang bertujuan untuk melakukan pred'ksl’nelakukan peramalan  penjualan  untuk

mengenai apa yang akan terjadi Selanjumy%engetahui gambaran persediaan stoakan

perdasarkan data-data. dimasa.lalu, selain i_ttl.s’aku agar tidak sampai kekurangan tetapi masih
juga untuk mengendalikan kegiatan prOdUkS'tercukupi

kapasitas, serta sistem penjadwalan dan menjadi
input bagi perencanaan keuangan dan
pemasaran di masa depan bagi perusahaan.
Dengan teknik peramalan tersebut dapat



METODE
Jenis Penditian Teknik Analisis Data

Jenis penelitian yang digunakan adalah  Metode analisis data yang digunakan
jenis penelitian deskriptif dengan menggunakagialam penelitian ini adalah metode analisis
pendekatan kuantitatif yaitu dengan melakukadeskriptif kuantitatif yaitu mengidentifikasi dan
mengidentifikasi dan memberikan gambaramemberikan gambaran tentang peramalan
tentang peramalan penjualan menggunak@@njualan menggunakan metodam average
metode semi average dan metode least squaih metodeeast square pada Outlet Bumbu
pada Outlet Bumbu Ireng Yu San Cabangieng Yu San Cabang Adiwerna Kabupaten
Adiwerna Kabupaten Tegal. Tegal.

Sumber Data : ,
Sumber data yang digunakan dalam Langkah-langkah yang dilakukan penulis

" - : saat melakukan analisis data sebagai berikut :
penelitian ini adalah data primer dan datf. Langkah pertama yang dilakukan dalam

sekunder. Data Primer menurut Sugiyono " .
(20177Y adalah sumber data yang langsun penelitian ini adalah mengumpulkan data
yang gsung historis yaitu berupa data penjualan bulan

memberlkan data kepada pengumpul data. Datag ey 2020 - April 2021 dari tempat
primer yang digunakan daiam penetitian Ini yart yang dijadikan objek penelitian yaitu Outlet

perupa mf_orma5| mengena| penyepab penjualan Bumbu Ireng Yu San Cabang Adiwerna
tidak stabil yang diperoleh melalui wawancara
Kabupaten Tegal.

ger;gan :gp ala Outl'(tat IE’UT/Iblj:I Ir(t)e;{g Yu S . Langkah kedua yaitu setelah mendapatkan
abang Adiwerna yaitd fou virda Lxtaviana. data yang dibutuhkan, selanjutnya lihat dari

Data - Sekunder menurut  Sugiyono data tersebut yang penjualannya tidak stabil
(2017?11 adalah sumber data yang tidak . yang penj y
sehingga perlu dilakukan  peramalan

langsung memberikan data kepada pengumpu'penjualan.

data, misalnya melalui orang lain atau lew . . :
dokumen. Data Sekunder dalam penelitian ini Langkah ketiga yaitu hitung menggunakan
' P metode Semi Average dan metodeleast

berupa buku, jurnal, dan referensi yang terkait .
P ) yang Sguare untuk meramalakan penjualan

dengan topik penelitian. N a. MetodeSarmi Average
Waktu dan Tempat Penélitian S
Rumus untuk mencari nilai b

Penelitian dilaksanakan penulis selama 4 _
bulan dari Maret — Juni  2021. menggunakan metode peramal&ami
Average adalah :

Lokasi penelitian ini bertempat pada Outlet

Bumbu Ireng Yu San Cabang Adiwerna Y =a+hx
Kabupaten Tegal yang beralamat di Jalan Raya
Utara Adiwerna no.5 Kabupaten Tegal, Jawa

Keterangan :
Y = Besarnya nilai yang diramal
a = Trend pada periode dasar

Tengah. . o
Data, Intrumen, dan Teknik Pengumpulan t?_ tingkat perkembangan nilai yang
Data diramal

X = Unit waktu yang dihitung
dari periode dasar
(dalam Ruslan : 2016’

Teknik  pengumpulan data yang
digunakan dalam penelitian ini menggunakan
wawancara, observasi, studi pustaka, dan
dokumentansi.



b. MetodelLeast Square 506 porsi, dari bulan September — Oktober
Rumus untuk metode peramalan2020 mengalami kenaikan penjualan sebesar
dengan metode kuadrat terkecil atasast 359 porsi, Oktober — November 2020

Square adalah : mengalami penurunan penjualan sebesar 21
Y = a +bx porsi, dari bulan November — Desember 2020

mengalami kenaikan penjualan sebesar 139

Keterangan : porsi, dari bulan Desember — Januari 2021

Y = Besarnya nilai yang diramal mengalami penurunan penjualan sebesar 162
a = Trend pada periode dasar porsi, dari bulan Januari — Februari 2021

b = tingkat perkembangan nilai yang mengalami penurunan penjualan sebesar 240
diramal porsi, dari bulan Februari — Maret 2021

X = Unit waktu yang dihitung dari mengalami kenaikan penjualan sebesar 78
periode dasar porsi, dari bulan Maret — April 2021

(dalam Ruslan : 2016 mengalami kenaikan penjualan sebesar 15

4. Langkah keempat yaitu menganalisis hasilporsi. Berdasarkan data pada bulan September
yang telah dihitung dan menyusun asumsi2020 — April 2021 dapat dilakukan peramalan
Peramalan Penjualan untuk bulan Mei 2021penjualan untuk bulan Mei 2021.

pada Outlet Bumbu Ireng Yu San Cabang Tabel 2. Rekapitulasi Hasil Analisis
Adiwerna Kabupaten Tegal. Analisis Hasil
5. Langkah kelima yaitu penarikan kesimpulan | pata penjualan menu entok bUIa842
HASIL DAN PEMBAHASAN Mei 2021
Tabel 1. Data Penjualan Menu Entok Bulan
September 2020 — April 2021 MetodeSemi Average 742
Periode Penjualan (Y) MetodeL east Square 1.024
September 506 Berdasarkan perhitungan peramalan
Oktober 865 penjualan menggunakan kedua metode tersebut
2020 yaitu MetodeSemi Average dan Metodd_east
November 844 Square, hasilnya lebih besar Metodeeast
Desember 983 Square dari pada MetodeSemi Average.
Januari 821 Metode Semi Average menghasilkan prediksi
Februari 581 sebesar 742 polrsi sedangka.ln Metdaast
Sguare menghasilkan prediksi sebesar 1.024
2021 Maret 659 porsi. Dari hasil perhitungan tersebut
April 674 menunjukkan bahwa Metodeeast Square
Mei 5 yang seharusnya digunakan perusahaan untuk

Sumber : Outlet Bumbu Ireng Yu San Cabang Meramalkan penjualan di bulan yang akan
Adiwerna Kabupaten Tegal, 2021 datang, karena terbukti hasil dari penjualan
Berdasarkan data penjualan menu Menu entok pada bulan Mei 2021 sebesar 942
entok bulan September 2020 — April 2021 yang porsi. Berdasarkan hasil tersebut, maka Metode
telah diperoleh maka dapat dijelaskan bahwaP€ramalan penjualan yang paling mendekati
penjualan pada bulan September 2020 sebesafaitu Metodel east Square.



SIMPULAN DAN SARAN 2. Bagi Outlet Bumbu Ireng Yu San Cabang
Simpulan Adiwerna Kabupaten Tegal sebaiknya
menggunakan metodeeast Square sebagai
metode peramalan penjualan.

3. Bagi Outlet Bumbu Ireng Yu San Cabang
Adiwerna Kabupaten Tegal perlu
mengetahui pergerakan perusahaan pesaing
di daerah Kabupaten Tegal sehingga
perusahaan dapat mengevaluasi langkah apa
yang ditempuh untuk dapat mempertahankan
posisi  penjualan. Hal ini  untuk
mengantisipasi terjadinya penurunan tingkat
penjualan.

Bagi peneliti  selanjutnya  sebaiknya
membandingkan metodelLeast Square
dengan metode yang lainnya. Sehingga dapat
dijadikan bahan pertimbangan yang baru
menghasilkan prediksi sebesar 742 porsi. dalam pengaml?llan keputusan un'Fuk
Sedangkan dari hasil peramalan penjualan Mendapatkan hasil peramalan yang terbaik.
menggunakan metode Least Square 5. Bagl peneliti S?Ianjutnya sebaiknya lakukan
menghasilkan  prediksi sebesar 1.024,1 lebih banyak uji coba pada d"fta B datf" yang
dibulatkan menjadi 1.024 porsi. Dari hasil berbeda, contohnya data ganjil - ganjil atau

perhitungan kedua metode tersebut dapat data genap — ganjl.

baik digunakan perusahaan sebagai metode Penelitian ini dapat dilaksanakan dengan

untuk  meramalkan  penjualan pada bularhaik dan berjalan dengan lancar berkat bantuan
selanjutnya, karena hasil dari metoteast 4 berbagai pihak, untuk itu penelii

Square lebih mendekati hasil penjualan padamengucapkan terima kasih kepada Ibu Mirda
bulan Mei 2021 dari pada metofiemi Average.  okraviana selaku Kepala Outlet dari Outlet

Saran Bumbu Ireng Yu San Cabang Adiwerna

Adapun beberapa saran yang dapgtabupaten Tegal yang telah memberi izin untuk
disampaikan oleh peneliti berdasarkan hadff€lakukan observasi dan kerjasama yang baik

penelitian dan pembahasan yang telah dilakukdg!am penelitian ini.

adalah sebagai berikut:

1. Bagi Outlet Bumbu Ireng Yu San Caban
Adiwerna Kabupaten Tegal sebaiknya
menyusun peramalan (forecasting ) ) )
penjualan untuk memperkirakan besarnya Jurnal Teknik Mesin, Elektro Dan llmu

; o Komputer, 7(2), 731.
penjualan yang akan terjadi di masa yanrn _ - .
Saryanti, I. G. A. D., & Sidhiantari, I. G. A. P. |
akan datang.

(2020). Analisis Perancangan Aplikasi

Berdasarkan hasil dan pembahasan
diatas, peneliti akhirnya dapat menarik
kesimpulan akhir dari penelitian Analisis
Peramalan Penjulan Menggunakan Metode
Semi Average dan Metodeleast Square Pada
Outlet Bumbu Ireng Yu San Cabang Adiwerna
Kabupaten Tegal bahwa Meto8emi Average
dan Metode Least Square  dapat
diimplementasikan pada peramalan penjualan
menu entok di periode yang akan datang,
dimana untuk menghitung peramalan penjualan
menggunakan metode tersebut dibutuhkan da
penjualan menu entok pada periode
sebelumnya. Dari hasil peramalan penjualan
menggunakan metode Semi Average
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